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Zadania koncepcyjneZadania koncepcyjne

www.karolinakizinska.pl

wybierz niszę

określ grupę docelową/klienta

określ problem/marzenie klienta

wybierz pomysł na produkt

zaplanuj działania w social mediach

wybierz model biznesowy

zaplanuj kampanię sprzedażową

stwórz roczny plan działania

określ roczny cel finansowy i

ścieżkę do niego

wybierz pomysł i format lead

magnetu/ów i rodzaj lejka

ZADANIE STAN



Zadania marketingoweZadania marketingowe

www.karolinakizinska.pl

zaplanuj posty na najbliższe 30 dni

zaplanuj newsletter sprzedażowy

stwórz Lead Magnet i zaplanuj jego

promocję

stwórz spójny wizualnie wizerunek

Twojej marki (kolory, czcionki)

stwórz krótki opis (elevator pitch)

czym zajmuje się Twoja marka (w

czym pomagasz)

wypisz grupy na FB na których

możesz pozyskiwać klientów

ZADANIE STAN



Zadania techniczneZadania techniczne

www.karolinakizinska.pl

załóż konto firmowe na IG/FB

wybierz program do mailingu

stwórz autoresponder do lead

magnetu

załóż stronę na WordPressie

zbuduj Landing Page do Lead Magnetu

zbuduj Landing Page do produktu

głównego

stwórz reklamę na FB

wybierz platformę kursową i umieść

tam swój kurs (ewentualnie dodaj

materiały kursowe na osobną stronę

lądowania zanim zdecydujesz się na

platformę)

ZADANIE STAN



Zadania rozwojoweZadania rozwojowe

www.karolinakizinska.pl

zrób coś co udoskonali twój umysł

przeczytaj 1 rozwojową książkę

zrób coś co nakarmi twoje ciało

ustal swoje cele i aspiracje na

najbliższe miesiące

zastąp w swoim słowniku

negatywne słowa, pozytywnymi

wymień 3 rzeczy (cechy), dzięki

którym wyróżniasz się wśród

konkurencji

Wymień 2 rzeczy w swoim biznesie,

które najbardziej Cię uszczęśliwiają

ZADANIE STAN



Zadania rozwojoweZadania rozwojowe

www.karolinakizinska.pl

kim jest twój idealny klient

jakich błędów w swoim biznesie nie

powtórzysz

jaką jedną rzecz/czynność robisz w

sowim biznesie, która zapewni ci

sukces

wymień 2-3 historie, które

zwiększają Twoją wiarygodność,

napisz twoje idealne wezwanie do

działania

wymień kilka plusów/efektów

udziału w twoim wydarzeniu/zakupu

twojego produktu 

ZADANIE STAN




